
Estratègia i serveis de 

suport de Prodeca

Cicle aranzels EUA (3) – Coneix la visió de l’importador
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Estratègia de Prodeca als
Estats Units: tres eixos per 
a créixer

• Augmentar el nombre d’empreses exportadores

• Incrementar la quota de mercat d’empreses catalanes

• Reforçar i elevar el valor percebut dels aliments, vins i 

begudes catalans



3

PROGRAMA CATALAN FOOD

CATALAN FOOD 

MASTERCLASS

Esdeveniment de màrqueting i

difusió amb l'objectiu de contribuir al

posicionament de valor dels aliments

i begudes catalans que són presents

al mercat americà i donar-los a

conèixer entre públic professional.

Programa: 

Show room de productes presents 

en el mercat i representats per 

l’importador.

Tast de vins guiat, taller i 

degustació de cuina catalana 

vinculada al Nadal. 

Data i lloc:

• Desembre de 2025 

Nova York, NY. | Texas

Programa centrat a millorar el

posicionament de valor dels

productes catalans mitjançant

actuacions formatives, promocionals i

comercials en ciutats clau dels Estats

Units.

Programa de Masterclass a escoles 

de cuina dels EUA:

 La gastronomia com a eina de 

promoció de productes catalans. 

Dates i llocs:

• 7 d’abril – Greenville, SC. 

• 10 d’abril – Miami, FL. 

• 17 d’abril – Boston, MA. 

• 3 de maig – Chicago, IL.

• TBC - Texas i Califòrnia.

Fira sectorial organitzada per

Prodeca amb la participació

d’importadors de productes catalans

(alimentació i vins) i visitants

professionals: distribuïdors,

restauradors, sommeliers, xefs,

botigues especialitzades, premsa i

influencers.

Programa: 

Exposició d’empreses, 

demostracions de producte, tastos 

de vins...

Data i lloc:

• 17 de setembre de 2025 

Design District. Miami, FL. 

CATALAN FOOD SHOW 

MIAMI 

CATALAN FOOD 

CHRISTMAS TASTING

Actuacions Prodeca als Estats Units
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FIRES INTERNACIONALS 

Prodeca organitza i coordina la

participació d’empreses catalanes,

directament o mitjançant representació

institucional, en fires estratègiques del

sector agroalimentari als Estats Units.

Fires anuals a EUA: 

 EXPO WEST NATURAL PRODUCTS

Anaheim, CA.

Març

 SUMMER FANCY FOOD SHOW

Nova York, NY

Juny

Trobades professionals sectorials a través 

d’un programa de compradors de mercats 

estratègics, organizat per Prodeca. 

Reunions B2B amb compradors 

internacionals de 23 mercats estratègics 

de fora de la Unió Europea, entre ells els 

Estats Units. 

Programa: 

 Meat Business Forum (carnis)

 Fine Food Business Forum (gourmet 

o multiporducte)

 Wine Business Forum (vins i licors)

Lloc i dates:

Barcelona, 4 i 5 de juny de 2025

CATALAN FOOD BUSINESS FORUM

Actuacions Prodeca als Estats Units
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TASTE THE DIFFERENCE (TTD.EU)

Projecte europeu enfocat a posar en valor els vins catalans amb Denominació d’Origen 

i donar a conèixer la seva singularitat i qualitat al mercat nord-americà i xinès.

Programa de properes actuacions:

 USA TRADE TASTING

Chicago, IL.

20 de maig de 2025

Exposició de vins catalans amb Denominació d’Origen 

Presentació premsa especialitzada. 

Masterclass de vins catalans a càrrec de Lucas Payà.

 GRAND TASTING

Nova York, NY. 

21 i 22 de maig de 2025

Presentació premsa especialitzada, sommeliers i influencers.

Fira amb tast i Masterclass dirigida a professionals de la distribució, 

restauració, càtering i botigues especialitzades.

Actuacions Prodeca als Estats Units
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Intel·ligència de mercats i capacitació

Actuacions Prodeca als Estats Units

CICLE DE WEBINARS – IMPACTE ARANZELS EUA

Cicle de webinars per acompanyar les empreses agroalimentàries a gestionar 

l’impacte dels aranzels des de diferents perspectives (financera, comercial, legal, 

logística i màrqueting)

 Impacte de la política comercial de l'administració Trump en el consumidor nord

americà

28 de Maig de 2025

PRODECA EXPORT TEST

Qüestionari online que té com objectiu valorar la potencialitat d'internacionalització de

les empreses del sector agroalimentari i contribuir a la seva estratègia de cerca de

nous mercats.

 Analitza els aspecte clau a tenir en compte en una estratègia exportadora.

 Aporta un informe gratuït sobre la capacitat exportadora actual de l'empresa i els 

seus punts de millora.




